
 

Handelsuddannelse  
– med speciale i salg  
af el-produkter til professionelle kunder og  
købere (B2B) på Mommark Handelskostskole  

 

 
 
 
 
 

 
 

Læringsunderstøttende online modul 6 
Dialogmodul mellem tilstedeværelsesundervisningen. (Læring i mellemrummene) 
Løsning af opgaver. Analyse og træning i virksomheden. 
Undervisningen foregår digitalt via skolens læringsplatform.  
 

Produktundervisning 
Undervisningen varetages af branchens virksomheder,  
samarbejdspartnere samt Danfoss Universe (AR&VR) 
 

Valgfag 3-5 uger  
• Kommunikation via elektroniske medier 
• Præsentationsteknik og formidling 
• Digitale markedsvilkår 
• Logistik 
• Indkøb 
• … og andre relevante valgfag 

 

Eleven får: 
• God forståelse af branchen og dens produkter og ydelser  
• Færdigheder inden for salg og salgsanalyse 
• Metoder til at planlægge og styre salgsarbejdet 
• Redskaber til at agere som en effektiv problemløser  
• Et fællesskab og et netværk eleven vil have glæde af i fremtiden 

 

 
 


